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P R O D U C E N T   O P R O G R A M O W A N I A
D O   A U T O M A T Y C Z N E G O   P R Z Y J M O W A N I A  

Z A M Ó W I E Ń   H U R T O W Y C H   ( B 2 B )



 

Dawid Paszek 
Prezes Zarządu CStore S.A.

● Zaczynałem w wieku 14 lat jako programista freelancer

● W wieku 19 lat założyłem swoją pierwszą firmę zajmującą się 

tworzeniem stron internetowych i sklepów online.

● W 2023 roku ukończyłem program Canadian Executive MBA.

● Obecnie prowadzę CStore S.A., firmę tworzącą nowoczesne 

rozwiązania do wsparcia sprzedaży hurtowej online.



 

CStore S.A. tworzy zespół 47 profesjonalistów, 

którzy wspólnie budują przyszłość e-commerce B2B 

Anna Hyjek
Kierownik działu handlowego

Jakub Kulwicki
Architekt CStore

Maksymilian Rękawek
Kierownik działu serwisowego

Andrzej Jankowski
Kierownik działu projektowego

 



 

Październik 2016r.
Utworzenie spółki 

CStore sp. z o.o.

Lipiec 2018r.
Podpisanie umowy z koncernem 

Cargill (po 18 msc. audycie).

Czerwiec 2020r.
Zawiązanie CStore S.A. oraz 

przeprowadzenie pierwszej emisji 

akcji poprzez crowdfunding.

2021 - 2023r
Budowa nowej wersji 

platformy CStore B2B.

2024r.
Połączenie CStore S.A. 

ze spółką CStore sp. z o.o.

Listopad 2025r.
Debiut na rynku 

NewConnect.

 



 

CStore B2B - Platforma do obsługi sprzedaży 

hurtowej online, umożliwiająca klientom składanie 

zamówień 24/7 oraz automatyzację procesów 

zakupowych.

Ekosystem rozwiązań CStore

CStore SFA - aplikacja mobilna usprawniająca pracę 

przedstawicieli handlowych w terenie poprzez 

planowanie wizyt, raportowanie i zarządzanie 

zamówieniami.

CStore Marketplace - narzędzie do centralnego 

zarządzania sprzedażą na marketplace’ach, 

integrujące oferty, zamówienia i stany magazynowe.

Nowe produkty finansowane są ze środków własnych oraz dodatkowo w czerwcu 2025r. 
pozyskaliśmy kredyt inwestycyjny w Banku wysokości 3 mln pln na rozbudowę rozwiązań CStore.

CStore CRM - zarządzanie relacjami z klientami, 

zadaniami i procesami sprzedaży.

DOSTĘPNE W SPRZEDAŻY

POCZĄTKOWA FAZA KOMERCJALIZACJI

W TRAKCIE BUDOWY

 



 

Nowoczesna platforma sprzedaży B2B

CStore to zaawansowana platforma 

e-commerce B2B umożliwiająca hurtownikom i 

producentom skuteczną sprzedaż online. System 

pozwala klientom składać zamówienia 24/7, śledzić 

ich realizację, zarządzać historią zakupów oraz 

dostępem do faktur i sald. Platforma jest w pełni 

zintegrowana z ERP.

 



 

Dostarczamy rozwiązania e-Commerce B2B dla Liderów

 



  



 

Korzyści dla firmy z wdrożenia systemu CStore B2B

 



 

Dlaczego CStore B2B

 



 

Integracja z dowolnym programem ERP

 



 

CStore CRM - Dashboard z podsumowaniem najważniejszych informacji

 



 

CStore CRM - Mapa prezentująca klientów z podziałem na segmenty

 



 

CStore CRM - Szanse, etap i wartość sprzedaży

 



 

CStore SFA - Prezentacja aplikacji mobilnej cz. 1/2

 



 

CStore SFA - Prezentacja aplikacji mobilnej cz. 2/2

 



 

CStore Marketplace - Panel agregujący zamówienia z wielu kanałów

 



 

CStore Marketplace - Szczegóły zamówienia

 



 

CStore Marketplace - Kanały sprzedaży

 



 

Wyniki finansowe CStore S.A.

Wyszczególnienie 2024

Przychód netto ze sprzedaży 5 042 223

EBITDA 1 062 486

Zysk netto 535 705

Wyszczególnienie I poł. 2024 I poł. 2025 Zmiana r/r

Przychód netto ze sprzedaży 2 412 176 3 785 468 wzrost 57%

EBITDA 572 359 843 083 wzrost 47%

Zysk netto 437 933 490 379 wzrost 12%

Wartości wyrażone w złotych.

 



 

Struktura przychodu (2024)

● 37,7% - Licencje i serwery (SaaS) 

Cykliczne przychody z abonamentów i serwerów platformy CStore.

● 30,3% - Serwis i obsługa stałych klientów 

Miesięczne umowy na rozwój, wsparcie i utrzymanie systemu.

● 32% - Dedykowane projekty 

Wdrożenia z funkcjonalnościami dopasowanymi do specyfiki klienta. 

Każde wdrożenie zwiększa wartość platformy (efekt skali + rozwój systemu).

 



 

Dawid Paszek wraz z F.R. Paszek 

w organizacji zawarli umowę lock-up 

na okres 36 miesięcy od dnia debiutu

na rynku NewConnect.

Struktura własnościowa

Dawid Paszek oraz

F.R. Paszek w organizacji

80,87%

* Akcje zapisane obecnie na rachunku maklerskim Dawida Paszek. 

Zostaną przeksięgowane po zgłoszeniu transakcji do KDPW przez spadkobierców nabywcy.

Pozostali Akcjonariusze

16,38%

Pozostali Akcjonariusze *

2,75%

 



 

Strategia Rozwoju 2026 - 2028

● Rozwój Produktu

Rozbudowa ekosystemu CStore o moduły CRM, SFA i Marketplace.

● Wzrost Sprzedaży

Zwiększenie liczby aktywnych klientów w Polsce.

Uruchomienie działań sprzedażowych i marketingowych na rynkach UE.

● Efektywność Operacyjna

Skalowanie modelu SaaS - wzrost przychodów powtarzalnych.

Automatyzacja procesów wdrożeniowych i obsługi klienta.

● Wartość dla Akcjonariuszy

Transparentna komunikacja z rynkiem, długoterminowy lock-up założyciela.

 



 

www.CSTORE.pl

Wspólnie budujmy sukces CStore S.A.

Dołącz do grona Inwestorów.

Dawid Paszek - Prezes Zarządu

d.paszek@cstore.pl

 

https://www.cstore.pl/
https://www.cstore.pl/

